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OFERTA DE PREȚURI ȘI TARIFE 
 
Pentru serviciile tarifate per proiect / pe bază de “livrabilitate , onorariile se 
încadrează în marja de 5% din valoarea finanțării pentru proiectele fără 
construcții și până la 10% pentru proiectele ce includ construcții. 
 
Pentru planurile de afaceri ce sunt implementate din fonduri propriii/credite 
bancare sau alte instrumente de finantare decât finantarile nerambursabile, trarifele 
standard sunt în general de 2% din valoarea planului de afaceri, însă pot diferi 
chiar foarte mult în funcție de particularitățile afacerii dvs. 

Onorarii și tarife standard.  

Menționăm că acestea sunt negociabile și se stabilesc în mod individual pentru 
fiecare proiect în parte! 

Preturi, Tarife si Onorarii Standard  
 
Servicii de Asistență și Consultanță în Management și Afaceri: 
 
• Discuția inițială privind serviciile oferite, procesele și procedurile de 
urmat pentru elaborarea, dezvoltarea sau implementarea unui plan de 
afaceri sau proiect: 

o 150~250 RON / Ora sau 500 RON – pachet de servicii 
consultanță preliminară ce include găsirea celei mai bune 
oportunități de finanțare. 

 
• Elaborare/Analiza/Întocmire Plan de afaceri / Studii de fezabilitate 
/ Oportunitati investitii: 

o Între 150 RON și 300 RON / oră (în funcție de complexitate) 
 
• Analiză și Întocmire dosar finanțare pentru instuții de credit – 
Banci / IFN-uri: 

o Între 1 – 2 % din Valoarea investiției 
o Avans 0,5 % (nu mai puțin de 250 Euro ~ echivalent RON) 
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• Analiza Dosar – între 50 și 500  Euro în functie de vechimea 
societății și complexitatea planului de afaceri. 
 

Servicii de Asistență și Consultanță pentru Accesarea 
Finanțări Nerambursabile & Fonduri Europene 

 

* Avand in vedere faptul că pentru România dobanzile la creditele pentru 
IMM-uri încep de la valoarea de 9% /AN – fondurile nerambursabile sunt 
o alternativă foarte avantajoasa pe care merită sa o luați în calcul! 
 

Etapa 1 –  Analiza Dosar + Fezabilitate 
 

• Analizăm cererea dvs. și vă oferim cele mai bune soluții privind 
accesarea programelor cu finanțare nerambursabilă: 

o Discuție inițială privind serviciile oferite, procesele și procedurile 
de urmat pentru elaborarea, dezvoltarea sau implementarea unui proiect: 

§ 150 RON / oră 
o Elaborare/Analiza pentru Plan de afaceri / Studii de fezabilitate / 
Oportunitati investitii: 

§ Între 150 RON si 300 RON / oră (în funcție de complexitate). 
 
• Verificarea eligibilității aplicantului, a eligibilității cheltuielilor și 
optimizarea punctajului în funcție de grila/condițiile și/sau criteriile de 
evaluare; 
 
• Onorariu fix Analiză + Întocmire Dosar: 1100 RON / beneficiar – pers. 
juridică ( in cazul in care în acest moment nu aveti pers. juridică acest onorariu 
este destinat unui pachet de servicii pentru parcurgerea primului pas de 
înființare a firmei, asigurându-vă de asistența noastră pentru ca start-up-ul 
(firma nou înființată) să fie unul eligibil. În acest onorariu sunt incluse de 
asemenea, serviciile de contabilitate pentru societatea nou înființată până în 
momentul începerii activității sau momentul obținerii finanțării ( minim 2 luni ) 
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Etapa 2 – Întocmirea documentației 
 

• Servicii de Asistență și Consultanță în Accesarea de Finanțări 
Nerambursabile:  

o Consultanță pentru Dezvoltarea Afacerii 
o Consultanță privind Managementul Financiar și Operațional 
o Consultanță în Managementul de Proiect; 
o Întocmirea Planului de Afaceri; 
o Întocmirea Cererii de finanțare; 
o Întocmirea Proiecțiilor financiare; 
o Întocmirea Proiectului tehnic; 
o Întocmirea Bilanțului previzionat; 
o Întocmirea Bugetului proiectului; 
o Întocmirea Documentației adiacente proiectului în functie de 
cerințele finanțatorului. 

 
•  Onorariu standard:  
 

o  4% din Valoare Proiect. 
§ Avans 0.5% din Valoare Proiect (nu mai putin de 
250 Euro ~ echivalent RON) 
§ Diferența până la 1% din Valoare Proiect la 
momentul depunerii proiectului. 
§ Diferenta pana la 4% din Valoare Proiect după 
caștigarea finanțării/intrarea banilor în contul beneficiarului 
– într-un termen maxim de 5 de zile asumat contractual de 
către beneficiar. 

 

Etapa 3 – Asistență pentru Implementarea proiectului: 
 

• Servicii de Asistență și Consultanță în Implementarea Proiectelor 
cu Fonduri Nerambursabile: 
 

o Consultanță și asistență pe toată durata fazei de implementare; 
o Asistență și Consultanță pentru Managementul Proiectului; 
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o Întocmirea dosarelelor de achiziții; 
o Studii de piață; 
o Întocmirea Dosarelor de cerere de  plată/rambursare; 
o Întocmirea de Note justificative; 
o Întocmirea de Raspunsuri la clarificarile solicitate de finanțator; 
o Suport la semnarea contractului de finanțare (daca e cazul); 
o Suport cu furnizorii (daca e cazul); 
o Suport la vizita finanțatorului pentru certificarea cheltuielilor (daca 
e cazul); 
o Suport la vizitele de monitorizare (daca e cazul); 
o Raportarea intermediară/finală (dupa finalizarea achizitiilor) . 

 
§ Onorariu: Diferența de la 4% până la valoarea eligibila prevazută pentru 
serviciile de consultanță ( în funcție de specificul programului și/sau a liniei de 
finanțare) sau suma agreata contractual între parți în funcție de complexitatea și 
dimensiunile proiectului și serviciile contractate; 
 

Oferta Pentru Programe de tip Start-UP: 

Pachet Complet Servicii:  (Etapele 1 + 2 + 3) – Include servicii asistenta 
Infiintare Societate + Contabilitate Gratuita pana la inceperea activitatii + 
Scriere Proiect + Asistenta Implementare  

• Onorariu Consultanță : Între 3,5% si 10% din valoarea finanțării 
atrase  ~  Aprox. între  8.000 si 14.000 RON (fără TVA) în funcție de 
codul CAEN și modalitatea de finanțare; 

• Valoare minimă Avans: 1% valoare finanțare ~ estimativ 3.000 
RON (* 2000 la semnare și 1000 la depunere ) – valabil pentru 
planurile de afaceri cu 100 Pct. și/sau Cerere de Rambursare ca 
Mecanism de Finanțare; Diferența de Plata se face conform devizului 
investiției după acordarea finanțării. 

 

Menționăm faptul că Nu lucrăm fără Avans! 
 
 


